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Credite. Oltre ai tassi in aumento le aziende denunciano una maggiore prudenza sul fronte prestiti

Fidi difficili per I'industria

Franco Vergnano
MILANO

#gw Dalla-grande impresa di fa-

miglia gia sbarcata in Borsa alla-

classica Pmi del made in Italy fo-
calizzatainunanicchia dimerca-
to sofisticatissima, i rapporticon
gliistitutidicreditosonosempre
complessi. Ma non basta, molti
imprenditori temono addirittu-
rache siano destinatia peggiora-
re con I'effettiva entrata in vigo-
re dei rigidi standard di Basilea 2
che scatteranno traun paio dime-
si.Ilproblemadel "credito diffici-
le" (siveda «Il Sole-24 Ore" diie-
ri) & emerso da un’indagine di

1L CONFRONTO

Speroni (meccanica):

Italia perdente con l'estero
sul fronte concorrenza,

in Germania condizioni
‘nettamente pili favorevoli -

CHIFADASOLO

Galdabini (presse):
l'esperienza ci hainsegnato
ad autofinanziarci

per evitare eventuali strette
nei momenti di difficolta

Confindustria che ha evidenzia-

to come il 46% delle aziende ac-
cusiun aumento dei tassi di inte-
resse bancari.
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Paese proprio nonsiriesce amet-
tere due banche in concorrenza
anessun costo. Invece di andare
avendere i loro prodotti, stanno
comodamente seduti negli uffici

‘a compilare qualche tabella

excel, pronti a revocarti il fido,
come & successo anoinelle scor-
sesettimane, per unapiccolasba-
vatura formale». La Speroni,
aziendadi Sostegno di Spessa Po
(Pavia) leader nei macchinari di
misura con un business di sette
milioni di euro e 45addetti, espor-
tail 70% ed ha avuto negli ultimi

anni una forte espansione sui’

nuovi mercati.

«In Germania - rincara lado-
se Speroni - abbiamo condizio-
ni nettamente migliori, sia per i
tassi (in Italia siamo sul 7-7,5%)
sia per gli altri costi: pilt opera-
zioni fai e meno spese paghi per-
ché vuol dire che il giro d’affari
aumenta anche per listituto di
credito.Danoi,invece, & l'esatto
contrario. Inoltre sifanno conse-
gnare i business plan, ma non li

sanno leggere. Il sospétto mi & .

venuto quando, dopo ogni pre-
sentazione, il discorso andava
sempre a finire sugli immobili
della mamma e sui terreni della
nonna, datiingaranzia come col-
laterali. Ma lo dovrebbero sape-
re che facciamo robot e nonreal

- estate development».

Alberto. Tacchella, 47 anni,
Fimprenditore piemontese diter-
zagenerazione che guidal’azien-
dadifamiglialocalizzataa Ca551-

ol Alannaemdelat canala ATa fa 2
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Tacchella (Uc1mu) le banche tirano il freno i in vista di Basﬂea 2

commesse specxﬁche, ha tempi
di realizzazione dei macchinari
che vanno da un minimo di 4-5
mesi fin oltre 'anno. Di conse-
guenza siamo obbligati a lavora-
re con le banche. Anche perché,
a differenza dei clienti esteri,
quelliitaliani non danno anticipi
alla firma dell'ordine. Forse per-
chésono pure loroalle prese con
gli stessi problemi. I produttori
sono quindi costrettiafarsifinan-
ziare con lo sconto di fatture e
cambiali oppure chiedendo anti-
cipisulle commesse».

Da Cardano al Campo (Vare-
se), un produttore di.presse
idrauliche come Luigi Galdabi-
ni, 48 anni, lancia l'allarme, pur
non essendo in condizioni diffi-
cili: «Fatturiamo - racconta -
una trentina di milioni di euro

' con 130 persone, Non abbiamo

grossi problemi perché I'espe-
rienzacihainsegnato (siamo or-
mai arrivati alla quarta genera-
zione) ad autofinariziarsi, se vo-
gliamo dormire sonni tranquil-
li. Le banche, infatti, sono sem-
pre pronte a farti generosamen-
te credito quando sanno che,
non ne hai bisogno. Ma, appena
siaccorgono che hai'acquaalla
gola, T'atteggiamento cambia
completamente e ti impongono
condizioni iugulatorie».

Anche un colosso (2,25 miliar--
di di fatturato con 4.800 dipen-
denti) come la Danieli di Buttrio,
in provincia di Udine, preferisce
lavorare facendo moltaattenzio-.
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